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	…………………………………………………………
	
	

	/pieczęć Wykonawcy/
	
	




WYKAZ OSÓB SKIEROWANYCH PRZEZ WYKONAWCĘ DO REALIZACJI ZAMÓWIENIA

	
Lp.
	
Imię i nazwisko
	Opis kwalifikacji zawodowych, doświadczenia 
i wykształcenia niezbędnego do wykonania zamówienia[footnoteRef:1] [1:  Wykonawca musi dysponować co najmniej jedną osobą spełniającą wszystkie wymagania dot. osób wyznaczonych do realizacji zamówienia, zgodnie z rozdz. 3 ust. 2 SIWZ.] 

	Zakres powierzonych do wykonania czynności
	Podstawa do dysponowania wymienioną osoba przez Wykonawcę[footnoteRef:2] [2:  Należy wskazać czy wskazana w wykazie osoba jest zatrudniona na podstawie umowy o pracę, czy na podstawie umowy cywilnoprawnej, czy Wykonawca będzie dysponować osobą na podstawie pisemnego zobowiązania innego podmiotu albo wskazać inną podstawę do dysponowania osobą. Wykonawca, który polega na zdolnościach lub sytuacji innych podmiotów, musi udowodnić Zamawiającemu, 
że realizując zamówienie będzie dysponował niezbędnymi zasobami tych podmiotów, w szczególności przedstawiając zobowiązanie tych podmiotów do oddania mu do dyspozycji niezbędnych zasobów na potrzeby realizacji zamówienia. 
Jeśli czynności niezbędne do realizacji zamówienia wykonywane będą przez osoby fizyczne prowadzące działalność gospodarczą, należy wpisać „osobiście”.

] 


	1. 
	
	1. Znajomość języka niemieckiego na poziomie odpowiadającym poziomowi C2,
2. ……………… – letnie (minimum 5-letnie)  doświadczenie na rynku globalnym w sprzedaży wyrobów stosowanych w branży elektroenerge-tycznej lub aplikacji budowanych na bazie tych wyrobów;
3. Wysoko rozwinięte umiejętności sprzedażowe 
i negocjacyjne.
	1. Kompleksowa obsługa klientów kanału sprzedaży;
2. Samodzielne prowadzenie negocjacji rocznych;
3. Prowadzenie rozmów i korespondencji z klientami w języku niemieckim;
4. Bieżące negocjacje z klientami w zakresie uzgodnień technicznych i ekonomicznych;
5. Reprezentowanie Zamawiającego 
w kontaktach z klientami;
6. Wypracowywanie propozycji obejmujących zmiany techniczne 
i technologiczne;
7. Zwiększanie poziomu generowanych obrotów poprzez lokalizowanie potencjału sprzedażowego;
8. Codzienna współpraca z Działem Sprzedaży Zamawiającego w zakresie właściwego wdrożenia ustaleń centralnych;
9. Analiza rynku z uwzględnieniem firm konkurencyjnych w zakresie aktywności 
rynkowej Zamawiającego;
10. Sporządzanie kwartalnych raportów 
z przebiegu wykonywanej pracy;
11. Przyjazdy jeden raz w tygodniu do siedziby Zamawiającego – na 4 godziny.
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	







………………………………………………………………………..
Podpis/y osoby/osób umocowanej/nych prawnie 
do reprezentowania Wykonawcy.
